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LA CORDATA CAPITANATA DAL PRIVATE EQUITY FRANCESE S1 AG

JDICA LA GARA PER LA PARTE RETAIL

Grandi Stazioni va ad Antin-Borletti

Offerta da 953 milioni per la gestione comme

(Follis a paging 9]

ale delle 14 principali stazioni ferroviarie

LA CORDATA CAPITANATA DALFONDO DI PRIVATE EQUITY ANTIN SI AGGIUDICA LA GARA

Grandi Stazioni, vince Borletti

La parte retail della societa venduta per 953 milioni. Battute Altarea, Lone Star e Deutsche Bank
La cessione prevede la gestione commerciale delle 14 piun grandi stazioni ferroviarie italiane

D1 ManuveL FoLLis

on un’offerta di 953 mi-

lioni di euro la cordata

Antin Infrastructures

(in cordata con Icamap
e Borletti Group) ha vinto la
gara per la cessione della par-
te retail di Grandi Stazioni. La
cordata italo-francese avrebbe
presentato un’offerta superiore
a quelle presentate da Altarea
{806,5 milioni), Lone Star
{800 milioni) e Deutsche Bank
(744.5 milioni). Quest ultima
nella prima fase della trattati-
va, quella relativa alle offerte
non vincolanti, aveva deposi-
tato la proposta di valore pill
alto, abbassata poi nella suc-
cessiva parte legata appunto
alle offerte vincolanti. Gran-
di Stazioni gestisce le 14 pil
grandi stazioni ferroviarie in
ltalia, ovvero da nord a sud:
Torino, Milano, Venezia, Vero-
na, Genova, Bologna, Firenze,
Roma, Napoli, Bari e Palermo.
La societa & controllata al 60%

Paolo
Gallo

dalle Ferrovie dello Stato e al
restante 40% da Eurostazioni
Spa, di cui fanno parte Edi-
zione Srl (Benetton), Vianini
Lavori Spa (Gruppo Caltagiro-
ne), Pirelli & C. Spa (Gruppo
Pirelli) e Sncf Partecipations
(Société Nationale des Che-
mins de Fer).

11 valore dell’offerta presentata
dalla cordata Antin-Borletti &
comprensivo di 191,5 milioni
di accollo del debito. Antin
& il pill grande private equity
francese specializzato in in-
vestimenti in infrastrutture.
Le buste con le proposte eco-
nomiche sono state aperte ieri
mentre il giorno precedente
era cominciato il vaglio delle
garanzie finanziarie.

Per portare a termine il proces-
so di aggiudicazione si riuni-
ranno, nell’arco dei prossimi
10 giorni, i consigli di ammi-
nistrazione di Fs ed Eurosta-
zioni. La conclusione della
procedura avverra infatti con
I"approvazione da parte dei
board dei due azionisti, cui
seguiranno il perfezionamen-

to dell’operazione societaria
di scissione e il successivo
passaggio delle azioni.

Contestnalmente alla vendita
prosegue infatti il percorso di
scissione di Grandi Stazioni.
A seguito di una scissione
non proporzionale, la gestio-
ne delle attivita di locazione
commerciale, 1" attivita di me-
dia & advertising, la gestione
di alcuni servizi ai clienti e la
supervisione delle attivita di
facility management nelle 14
principali stazioni italiane e in
due stazioni nella Repubblica
Ceca verranno trasferite alla
nuova societa Grandi Stazioni
Retail, partecipata da Ferrovie
dello Stato ed Evrostazioni con
una quota rispettivamente del
55% e del 45%. Gli asset im-
maobiliari saranno invece tra-
sferiti in una societa di nuova
costituzione, Grandi Stazioni
Immaobiliare. Grandi Stazioni
manterri la gestione delle at-
tivita di facility management,
della locazione di uffici, dei
parcheggi e delle biglietterie
nelle stazioni italiane e i ser-

V1Z1 01 INZEegNErta & VErra rno-
minata Grandi Stazioni Rail.

La cordata Antin-Borletti
& stata seguita dagli advisor
Leonardo&Co.-Houlihan Lo-
key e dagli studi legali Gatti
Pavesi Bianchi, BonelliErede
e Cerina. Quanto all’operazio-
ne Gop e Legance sono stati gli
advisor legali per |’ operazione,
lo studio Tremonti ¢ lo studio

advisor fiscali, per la comuni-
cazione Comin&Partners, per
la parte industriale McKinsey e
per quella finanziaria Rotschild.
«Siamo molto soddisfatti per la
risposta del mercato», ha com-
mentato 1"ad di Grandi Sta-
zioni, Paolo Gallo. Le offerte
presentate dal vincitore e dagli
altri grandi gruppi internazio-
nali dimostrano «la validita del
target posto in vendita e della
nostra strategia di valorizza-
zione dell’azienda. L offerta di
Antin, forte delle competenze
industriali, infrastrutturali ¢
retail presenti nella cordata, ha
saputo interpretare nel modo
corretto le prospettive di svi-
luppo presenti in Gs Retail».
(riproduzione riservata)



